Objetivos para EJECUTIVO DE NUEVOS NEGOCIOS
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Branch and Apoyar a los clientes con soluciones basadas en necesidades para
MSE NECESIDADES SATISFECHAS satisfacer una amplia gama de necesidades. ENN
Tener citas 0 contactos significativos con el cliente (ya sea caraa carao
de forma virtual) que cubran cualquier etapa del proceso de ventas. Esto
incluye reuniones con clientes empresariales, cuando corresponda.
Ejemplos de citas o contactos significativos con el cliente son:
Branch and actualizacion de mercado/producto, investigaciones, revisiones
MSE CITAS CON LOS CLIENTES individuales / financieras, finalizacion del cuestionario de perfil de riesgo, ENN
analisis de necesidades, analisis de recomendaciones, ejecucion de
ordenes y revisiones regulares.
Nota: ni la programacion de citas ni las llamadas de recordatorio
cuentan.
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